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Scanfil 1976-2024

Wecan Teollisuus-
Jorma J. Takanen Telecom Electronicsin elektroniikka Schaltexin PartnerTechin HASEC:in SRXGlobalin
perusti Scanfil Oy:n 80 % liikevaihdosta osto 75 % liikevaihdosta osto osto osto osto

@ 1991 2001 2002 2012 @ @ 2019 @ >

. ] CGED
Nopean kasvun vuosikymmen: Kansainvéalistyminen Keskittyminen Asiakaspohjan laajentaminen Uusi kasvun aika
likevaihto 5 milj.eurosta 220 mil;. kehittyviin talouksiin teollisuusasiakkuuksiin

euroon
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Tuotantopalvelut teollisuuden asiakkalille
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Pienet ja Teolliset Elektroniikan Kokoonpanot Jarjestelma-
keskisuuret asiakkaat valmistus intergaatiot

sarjat
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Kansainvalinen tehdasverkosto

e = Sievi, Finland

Malmo, Sweden " ‘ g Parnu, Estonia )

o= Wutha, Germany 2= Myslowice, Poland Suzhou, China
Sieradz, Poland




Toimialoittain hajautettu ja vakaa asiakaskunta

100%
90%
80%
0,

-19 Yo 0%
60%
50%
40%
30%
20%
10%

Industrial 0
= Energy & Cleantech 0%

m Medtech & Life Science

SCANFIL

11% 13%

45%

44%

2016 2017

m Muut

L 14% 15%

48% 42%

40% 44%

2018 2019 2020

® TOP10 ilman suurinta

13% 13%

42%
37%

45% 46%

2021 2022 2023 2024

Suurin asiakkuus
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Strategia: Geared for Growth 2024-2028

Scanfil Way

Kasvu Tehokkuus

Asiakas- Maantieteellinen Tarjooma Yrityskaupat Dream Tuottavuus Tehokas
segmentointi laajantuminen factory hankintaketju

Strategiset mahdollistajat

Vastuullisuus IT / Data Riskienhallinta Sijoittajasuhteet

Kulttuuri ja ihmiset
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Pitkan aikavalin taloudelliset tavoitteet

LIIKEVAIHTO KANNATTAVUUS VELKAANTUNEISUUS OSINKO

&

Kasvu 10 % Liikevoitto 7-8 % Nettovelka/kayttbkate x1.5

1/3 osakekohtaisesta
tuloksesta

Tavoitteet ovat pitkan aikavalin keskimaaraisia tavoitteita.

SCANFIL 6-toukok-25 7



Paluu kasvu-uralle

Asiakkaiden varastojenpurku ja talousndkymien heikentyminen vuonna 2024

Kasvuajureina yrityskaupat, uusasiakashankinta ja nykyisten asiakkuuksien kehittaminen
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Kuluorientoitunut toimintakulttuuri
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Tuotantoinvestoinnit ja yrityskaupat ovat tuoneet kasvua
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Kannattavuus ja kohtuullinen osinkosuhde on
mahdollistanut pitkan kasvavan osinkoputken
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Avainlukuja

Oman paaoman tuotto (ROE), %
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Miksi sijoittaa Scanfiliin

Kasvu
Vahvat naytoét liiketoiminnan kasvattamisesta, mita tukee vuonna 2024 uudistettu kasvustrategia.

Kannattavuus
Yhtio on ollut kannattava koko historiansa ajan. Kannattavuutta tukee tehokas organisaatio ja
kuluorientoitunut kulttuuri.

Asiakkuudet
Vakaa asiakaskunta toimialojensa markkinajohtajia seka lupaavia kasvuyhtioita.

Riskien hallinta
Hajautetetut toimitusketjut, asiakkuudet ja maantieteellisesti stategisesti sijoitetut toiminnot.

Skytree Cumylus

Vakaa tuotto
12 vuotta perakkain kasvanut osinko, joka on jattanyt yhtiolle liikkumavaraa kasvuinvestointeihin
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Kysymyksia
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