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Vakaa suoritus poikkeuksellisena vuonna

2020 Asiakaskysynta piristyi loppuvuonna
5953 M€ /2,7 % Vankka kannattavuus

Liikevaihto / kasvu : _ . _
Tehdasverkoston tehostaminen: Hangzhoun tehtaan divestointi. Paatos sulkea Hampurin tehdas

391 ME/ 6.6 % ja Hampurin tuotannon jatkaminen Scanfilin muilla tehtailla.

Olkalsuliikevoltio Positiivinen myynnin kehitys Keski-Euroopassa

44,4 M€ /7,5 %

Raportoitu liikevoitto

g

0,50 /0,57 €

Oikaistu / raportoitu
osakekohtainen tulos

35,2 M€/9,9 %

Liiketoiminnan nettorahavirta /
nettovelkaantumisaste
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Teollisuus- ja MedTech-asiakkuudet

Selkeé tehdasstrategia; tehtaat lahella
asiakkaan tuotekehitysta tai asiakkaan

markkinaa
Johtava toimija

Pohjoismaissa ja vahva
asema Keski-Euroopassa

Globaali tehdasverkosto Paikalliset ja uudet
Globaalit asiakkuudet

asiakkuudet
Tehtaat l&helld asiakkaan Tehtaat lahella
tuotekehitysta asiakkaiden markkinoita

Toimialan paras osaaminen



Vakaa ennustettavuus

Likkevaihdon kasvu 16 %, (CAGR, 2012-2020)

Liikkevoiton kasvu 24 %, (CAGR 2012-2020)

Monipuolinen ja laaja asiakaskunta
pienentda liiketoiminnan syklisyytta

Riippuvuus yksittaisesta asiakkaista
pienentynyt merkittavasti

Teolliset asiakkaat toimivat pitkajanteisesti
valmistuskumppaniensa kanssa

Liikevaihto
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Kasvuajurit

Globaaliin EMS-markkinan historiallinen kasvu

Asiakassegmentit ja megatrendit
3—-6 % vuodessa

COMMUNICATION CONSUMER APPLICATIONS ENERGY & AUTOMATION INDUSTRIAL MEDTEC & LIFE SCIENCE
» Digitalisaatio * Kaupungistuminen * Energiatehokkuus ja + Kaupungistuminen * Vaeston ikaantyminen
+ Tiedon merkitys ja sen + Keskiluokan kasvaminen uusiutuvan energian tuotanto . pjgitaalisen kaupankaynnin » Terveydenhuollon ja
kayton kasvu + Kotitalouksien digitaalisten * Kehittyvien markkinoiden kasvu teknologian tarpeen kasvu
. . . . . - + 5G ratkaisujen masran Kaupungigtumisen « Luonnonvarojen kehittyvilla markkineilla
D | g Ital ISO ItU m | n e n J a. U U d et te kn O I Og |Set + Langatomat ratkaisut kasvaminen lisaantyminen resurssitehokas kaytto « Saailmididen ennustamisen
. . t ae s e . e + Teollinen internet + Teollisuuden automatisointi .+ Teollisuuden automatisoinii tarve .
innovaatiot lisdavat elektroniikan kysyntaa * Ruoan- veden-ja
iimanlaadun seuranta
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asiakaskunta: segmenteissaan globaalisti
johtavia kuin myos kasvun alkuvaiheessa olevia
asiakasyrityksia

Suuri potentiaali Keski-Euroopassa




Kannattavuuden ajurit

« Joustava kulurakenne seka matalat kiinteat kulut

ROE ROI

22.2%

21 5%
" 20.4% 211% 194%  202% 195 %

« Selkea tehdasstrategia ja liiketoimintamallit

13.8% 136%

» Liiketoimintamalli mahdollistaa maltilliset
investointitarpeet seka poistot

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

== ROE =@=ROE, oikaistu iR Ol

« Tuloksenteon kulttuuri. Nopea paatdksenteko ja
tehokas toteutus.

Yhtion paaomat ovat tehokkaassa kaytossa
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Osinko ja osinkopolititkka

Scanfilin hallitus esittaa yhtiokokoukselle paatettavaksi 0,17 euron osakekohtaista osinkoa

Jos esitys hyvaksytaan, osinko kasvaa kahdeksannen kerran perakkain

Osinkopolitiikan mukainen jakosuhde on noin 1/3 osakekohtaisesta tuloksesta
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Nakymat vuodelle 2021

Scanfil arvioi vuoden 2021 liikevaihdon olevan
600—-640 milj. euroa ja oikaistun liikevoiton 40-44
milj. euroa.

Vuoden 2021 ohjeistukseen liittyy epavarmuutta johtuen
tiettyjen materiaalien, erityisesti puolijohteiden,
saatavuudesta ja Covid-19-pandemian mahdollisista
Kielteisista vaikutuksista asiakkaiden kysyntdan seka
ostomateriaalien hankintaketjun toimituskykyyn.
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Pitkan aikavalin
tavoitteet

Vuonna 2023 Scanfil tavoittelee orgaanisesti 700 mil].
euron liikkevaihtoa ja 7 % liikevoittotasoa.

Lisaksi tutkimme aktiivisesti yritysostomahdollisuuksia
erityisesti Pohjoismaissa ja Keski-Euroopassa.
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Inderes Oy

Antti Viljakainen

+358 44 591 2216
antti.viljakainen(at)inderes.fi

Evli Pankki Oyj
Joonas llvonen

SijOittajaSUhteet ja +358 44 430 9071

joonas.ilvonen(at)evli.com

a.n a.I yyt I kOt OP Financial Group

Kim Gorschelnik
+358 10 252 4351

PETTERI JOKITALO, CEO kim.gorschelnik(at)op.fi
+358 44 7882400 Nordea Oyj
petteri.jokitalo@scanfil.com Pasi Viisanen
+358 9 5300 5192
PASI HIEDANPAA, DIRECTOR OF IR AND EXTERNAL COMMUNICATIONS pasi.vaisanen(at)nordea.com
+358 50 3782228
pasi.hiedanpaa@scanfil.com SCAN F l L
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Vastuuvapauslauseke

Ei julkistettavaksi tai levitettavaksi, suoraan tai epasuorasti, missdan maassa, missa levittdminen tai julkistaminen
olisi lainvastaista. Ennakkonakemykset: Tietyt toteamukset tassa esityksesséa ovat ennakkondkemyksia, joihin
sisaltyy tunnettuja ja tuntemattomia riskeja, epavarmuustekijoitd ja muita tekijoitd, jotka saattavat aiheuttaa sen, etta
Scanfil Oyj:n toteutuvat tulokset, suoritukset tai saavutukset poikkeavat olennaisesti niista tulevaisuuden tuloksista,
suorituksista tai saavutuksista, jotka on kerrottu tai joihin on viitattu tallaisissa ennakkonakemyksissa. Tahan

”» 7

esitykseen sisaltyvat ennakkonakemykset voivat sisaltaa sellaisia sanoja kuin "saattaa”, "tulee”, "odotetaan”,

I

”» ” Eh Lh

"ennakoidaan”, "suunnitellaan”, "uskotaan”, tai muuta vastaavaa terminologiaa. Uusia riskitekijoita voi syntya
ajoittain, eika yhtion johdolla ole mahdollisuutta ennakoida kaikkia noita riskitekijoita tai sitd, miten nama tekijat voivat
vaikuttaa Scanfil Oyj:n toteutuvan tuloksen, suoritusten ja saavutusten olennaiseen poikkeamiseen
ennakkonakemyksissa mainituista. Nama riskitekijat ja epavarmuustekijat huomioon ottaen sijoittajien ei tulisi liikaa
luottaa ennakkonéakemyksiin toteutuvien tulosten ennakointina. Tasséa esityksessa ilmaistut ennakkondkemykset ovat
ajankohtaisia ainoastaan taman esityksen paivana. Ei ole odotettavissa, etta tallaista tietoa paivitettaisiin,
taydennettaisiin tai tarkistettaisiin kaikissa tilanteissa, muutoin kuin lain tai saannésten niin edellyttdessa, uuden
informaation, muuttuvien olosuhteiden tai tulevaisuuden tapahtumien pohjalta tai muissa tilanteissa.
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